© Definindo o preco doo
©

produto

Definir o pre¢o do produto € 0 momento em que o
empresario verifica todos os custos (fixos e flutuantes) para
ter o produto e a empresa, além de precisar levar em
consideracao o lucro e ser competitivo ao mercado.

Quanto a empresa gasta Quanto a empresa gasta para E o percentual que a
para oferecer seu manter a administragdo e empresa vai com a

produto/servigo aos vender o produto/servigo para venda do produto/servigo
clientes ter renda

SOMA

Somando esses trés itens vocé terd o valor liquido do
seu produto ou servigo.

ATEN(;AO Esse ainda NAO E O VALOR FINAL! Para chegar
ao total é preciso ainda incluir os impostos!

o LEVE EM CONSIDERAGAO ¢

TRIBUTAGAO

A categoria em que sua empresa esta

cadastrada determinaréa o valor dos

impostos que vocé vai pagar em cima CONCORRENTES

de cada venda.
Pesquise o valor praticado pelos
Seus concorrentes, pois com isso
vocé deve pensar no valor para
nao perder credibilidade com o seu
cliente.

PRECO-TETO

E o0 valor mé&ximo que pode ser _
cobrado pelo produto/servigo. Fique

atento para nao ultrapassar esse

limite.

PERCEPGAO DO VALOR

Trata-se da percepgao que o
cliente possui em relacao ao
valor agregado do produto
oferecido. Para isso eles levam
em consideracao a
embalagem, preco, formas de
pagamento, prazo de entrega,
entre outros.

TIPOS DE PREGO

Vocé pode aplicar descontos no
valor final do produto/servico de
acordo com a quantidade
vendida.
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